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1. Identificacion del titulo profesional y trayectoria formativa
1.1 Sector/es de actividad socio productiva: Comercio

1.2 Denominacion del perfil profesional: Comercio Internacional
1.3 Familia profesional: Administracion

1.4 Denominacién del titulo: Técnico Superior en Comercio Internacional

1.5 Nivel y ambito de la trayectoria formativa: Nivel Superior en la modalidad Técnico-
Profesional.

2. Referencial al Perfil Profesional’

2.1. Alcance del Perfil Profesional.

El Técnico Superior en Comercio Internacional estara capacitado para organizar,
programar, coordinar y controlar operaciones de compraventa internacional, estudiar el
mercado interno y externo y proponer estrategias de busqueda de oportunidades en la
comercializacién de productos y servicios en el mercado internacional y calcular los
precios de importacion y exportacion a través de las siguientes lineas de accion:

. Organizar y planificar los recursos requeridos para desarrollar sus funciones
interactuando con el entorno y participando en la toma de decisiones relacionadas con
su quehacer profesional.

. Recolectar informacion para la busqueda de posibles mercados internacionales y
proponer estrategias para ampliar los ya existentes.
. Calcular precios de exportacion e importacion.

En consecuencia, sera capaz de intervenir, en el marco de la legislacion vigente, en los
siguientes ambitos de actuacion:

1. La elaboracion y propuesta de estrategias de mejora en los aspectos
estructurales y funcionales de la organizacién para favorecer la ampliacion del mercado
internacional.

2. El relevamiento de informacién para insertar exitosamente a la organizacion en
el comercio internacional, observando los requerimientos técnicos, legales, comerciales
y culturales en funcién de la competitividad internacional.

3. La implementacién de estrategias de busqueda de oportunidades para la
promocion del negocio.

4. La realizacion de operaciones de compraventa de productos y/ o servicios a nivel
internacional

5. La estimacion de los precios de exportacion, a partir de los costos de
produccion/compra, incluyendo costos de comercializacion, logistica, financiacion,
cambiario, entre otros, asi como los beneficios fiscales que influyan en la determinacion
del precio final para transacciones internacionales.

! Refiere al perfil profesional desarrollado por el PET del INET a partir de una tarea de analisis ocupacional realizado en
colaboracién con camaras y validado por sus representantes.
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6. La asistencia en la seleccion y definicion de la logistica adecuada al
producto/servicio y cliente tomando en cuenta los objetivos de la organizacion.
7. El cumplimiento de las normas de calidad y buenas practicas que rigen el

comercio internacional.

A tal fin, el técnico actuara profesionalmente en todo lo referente a la Comercializacion
Internacional en empresas e instituciones del sector publico o privado.

2.2. Funciones que ejerce el profesional

La comercializacion internacional, como area ocupacional especifica del Técnico,
comprende actividades de asesoramiento técnico, de apoyo y asistencia en los
procesos de negociacion comercial, de busqueda de oportunidades y de calculo de
precios.

Las actividades a realizar por este técnico son las de administrar y ejecutar los
procedimientos y operaciones relacionadas directa o indirectamente a la compra—venta
internacional, incluyendo entre otras el manejo de la documentacién aduanera,
bancaria, de fletes y de seguros. Desarrollar una estructura de importaciéon y
exportacién definiendo, coordinando y supervisando las tareas de los equipos de
trabajo del area de Comercio Exterior y de negociaciones internacionales.

A continuacion se presentan las funciones del perfil profesional en las cuales se
identifican las correspondientes actividades:

Estudiar el mercado interno y externo y proponer estrategias de busqueda de
oportunidades

Esto comprende:
Estudiar el mercado interno y externo

Analizar el entorno econoémico nacional, regional y local
Identificar y evaluar las oportunidades de cada tipo de mercado
Analizar la estructura de la demanda o de la oferta

Informarse sobre las actividades y realizaciones de la competencia interna o
externa

Analizar la situacion de la organizacion frente a las fuerzas estratégicas del
mercado

Participar en el diseno de estrategias orientadas al comercio internacional
Verificar el conjunto de atributos del producto con las necesidades de los clientes
Buscar ventajas comparativas priorizando los posibles mercados objetivo
Analizar las estrategias y los niveles de segmentacion

Determinar requerimientos endégenos y exégenos juridicos y legales
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Recabar informacion precisa y detallada sobre potenciales clientes
(compradores-vendedores)

Estudiar el comportamiento de los clientes

Determinar la ventaja competitiva.

Organizar, programar, coordinar y controlar las operaciones de compraventa
internacional

Esto comprende:
Organizar, programar y coordinar las operaciones

Identificar y comunicarse con los clientes y proveedores

Negociar aspectos de la operacion de compraventa internacional para
determinar las condiciones de la relacion

Ejecutar las operaciones

Realizar consultas previas sobre aplicacion de regimenes aduaneros y sobre
medidas no arancelarias asi como sobre la forma de cumplimentarlas

Realizar gestiones bancarias relacionadas con el comercio internacional
Elaborar el precontrato de compraventa internacional

Elaborar la documentacion respaldatoria de las operaciones de importacion y
exportacion

Controlar las operaciones
Verificar el cumplimiento de los estandares de calidad de la operacion
Determinar y verificar las operaciones de embalaje con recaudo de remision
Seleccionar y gestionar la contratacion de el/los medio/s de transporte a utilizar
Seleccionar y gestionar la contratacion del seguro

Establecer canales de comunicaciéon directa con auxiliares del comercio
internacional

Verificar el cumplimiento de la legislacion aduanera

Analizar el correcto funcionamiento del canal de distribucion
Elaborar informes técnicos

Calcular los precios de importacion y exportacion

Esto comprende:
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Calcular los costos relacionados con la operatoria de compraventa internacional.
Identificar lineas de financiacion pre y post operacion.
Determinar los regimenes de estimulos fiscales y promocionales aplicables.

2.3. Area Ocupacional

Las demandas del contexto regional y nacional requieren de un profesional que
acompafie y promocione las operaciones de compraventa internacional para la expansion
a nuevos mercados.

El mundo se presenta en la actualidad como un escenario de economia globalizada y de
integracion en grandes bloques regionales configurando una realidad distinta, mucho mas
dinamica y compleja en el campo de los negocios. Esta realidad requiere de un técnico
que sea capaz de analizar e interpretar el comportamiento de las variables relacionadas
con los mercados y la comercializacion internacional para poder adaptarse a los
cambiantes escenarios y desarrollar con idoneidad su rol profesional.

El mercado laboral de la regién, conformado en su mayoria por pequefias y medianas
organizaciones, demandan profesionales polivalentes con orientacion a la
comercializacién y con capacidad para detectar oportunidades y generar estructuras
comerciales. En consecuencia, la formacion del técnico le brindara herramientas para
identificar los posibles mercados, evaluar las posibilidades de expansién, concretar la
diversificacion de los productos y/o servicios en el mercado internacional y desarrollar una
capacidad de negociacion creativa para conseguir mayores cuotas de participacion en el
comercio mundial.

Una primera distincion es la que surge del tamafio de la organizacion en la que el técnico
desarrolla sus actividades. En las PyMEs, el técnico abarcara la totalidad de las funciones
que se describen en el perfil profesional y, de existir un area especifica ligada al comercio
internacional, sera el coordinador del sector. A medida que crece el tamaino de la
organizacion el técnico se ocupara de actividades cada vez mas especificas
desarrollando, en el transcurso del tiempo, una especializacién en las mismas. Estas
actividades se centraran principalmente en lo relacionado con la ejecucion y control de las
operaciones.

Es posible ver al Técnico Superior en Comercio Internacional desarrollando su actividad
profesional en

tres grandes grupos de organizaciones.
e Las que comercializan a nivel internacional sus propios productos, servicios o
mercaderias producidas por terceros
o Organizaciones comerciales
o Organizaciones industriales

o Organizaciones de servicios
En las primeras, ademas de las caracteristicas que asume su actividad en
funcion del tamafio de la organizacion, se observa que la estructura relativa del
area de comercio internacional se reduce de las primeras a las ultimas y, con
ello, las funciones del técnico.
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Dentro de las organizaciones comerciales, cuando la actividad fundamental o
unica es el comercio internacional (importadoras/exportadoras) el area
adquiere su mayor importancia y es posible ver al técnico como mando medio
del sector.

e Las que prestan servicios vinculados al comercio internacional
o Entidades Bancarias
o Aseguradoras
o Organizaciones de servicios logisticos
o Organismos nacionales e internacionales
o Asesorias en comercio internacional

o Auxiliares del comercio internacional
En estas organizaciones, independientemente del tamafrio, el técnico forma
parte de equipos de trabajo actuando como mando medio.

Finalmente, este técnico puede desarrollar su actividad profesional en el libre ejercicio de
su especialidad como consultor, asesor y comercializador, siendo capaz de gestionar su
propio negocio.

2.4. Habilitaciones profesionales

Las actividades que realiza y para las cuales esta capacitado el Técnico Superior en
Comercio Internacional, asi como el ambito de su desempeio y el campo y condiciones
de su ejercicio profesional son los descriptos en el Perfil Profesional correspondiente.

Estas habilitaciones tienen efecto para su desempefio en forma autbnoma o asumiendo
plenamente la responsabilidad por los resultados que obtenga su grupo de trabajo.

1 Participar en forma sistematica en las actividades del Comercio Internacional de las
empresas publicas y privadas basado en su formacién integral en los aspectos
técnicos, econdémicos y legales del Comercio Internacional.

1 Intervenir en el analisis de mercados internacionales como asimismo en el disefio e
implementacion de estrategias, planes, programas de Marketing Internacional

1 Formular y evaluar programas de exportacion e importacion aplicando los
procedimientos y herramientas propias del comercio internacional

1 Ejecutar y controlar las tareas que vinculen al sector privado importador y exportador
con las Instituciones de caracter publico que intervienen en el Comercio Internacional

1 Calcular costos de importacion y exportacion y la conformacion de precios como
parte de la estrategia de comercializacion internacional.

1 Decidir sobre distintos aspectos de las etapas del proceso de internacionalizacion de
las empresa y el correspondiente analisis de los resultados.

"1 Asesorar a la pequefia y mediana empresa en el desarrollo de la funcion
importadora-exportadora
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1 Formar parte del staff ejecutivo del departamento de Comercio Internacional tanto en
organizaciones productivas o de servicios, privadas o publicas.

3. En relaciéon con la Trayectoria Formativa

Los planes de estudio a ser presentados para su homologacién deberan evidenciar el
trayecto formativo completo que conduce a la emision del titulo técnico superior,
independientemente de la organizacion institucional y curricular adoptada, de manera
tal que permitan identificar los distintos tipos de contenidos a los que hace referencia.

Deberan identificarse los campos de formacion general, de formacion de fundamento,
de formacion especifica y de practicas profesionalizantes.

De la totalidad de la trayectoria formativa y a los fines de homologar titulos de un
mismo sector profesional y sus correspondientes ofertas formativas, que operan sobre
una misma dimensidon de ejercicio profesional, se prestara especial atencion a los
campos de formacion de fundamento, de formacion especifica y de practicas
profesionalizantes. Cabe destacar que estos contenidos son necesarios e
indispensables pero no necesariamente suficientes para la formacion integral.

3.1. Formacién general

El campo de formacion general esta destinado a abordar los saberes que posibiliten la
participacion activa, reflexiva y critica en los diversos ambitos de la vida laboral y
sociocultural y el desarrollo de una actitud ética respecto del continuo cambio
tecnologico y social.

Este campo de la formacién del técnico sirve de nexo entre la tecnologia, el trabajo y el
ciudadano. A los fines del proceso de homologacion, aunque no se analizaran
especificamente sus contenidos, este campo debe ser identificable en el plan de
estudios a homologar y la carga horaria total de este campo tendra que respetar la
acordada para los titulos de educacion técnica superior.

En el caso particular del Técnico Superior en Comercio Internacional, debera
contemplarse con especial énfasis:

a) La formacién en Informatica Aplicada
b) La formacién en Lenguas Extranjeras

Otros ejemplos de contenidos que pueden formar parte de este campo son los relativos
a la ética y la responsabilidad social del técnico; la problematica sociocultural del
trabajo; la comunicacion, incluyendo la comprension y produccion de textos. Estos
ejemplos no pretenden ser completos ni excluyentes.
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3.2. Formacién de Fundamento

Esta destinado a abordar los saberes cientifico-tecnoldgicos y socioculturales que
otorgan sostén a los conocimientos, habilidades, destrezas, valores y actitudes propios
del campo profesional.

Provenientes del campo de la Matematica

Aproximacién decimal, calculo aproximado, técnicas de redondeo y truncamiento,
error absoluto y relativo.

Vectores y matrices, operaciones matriciales, transposicion de matrices, conceptos
de maximo y minimo. Determinantes y resolucion de sistemas de ecuaciones
lineales. Inecuaciones.

Funciones: operaciones con funciones elementales, funciones polindmicas
(operaciones con polinomios, raices), valor absoluto, potencial, exponencial,
logaritmica y trigopnométricas.

Probabilidades en espacios discretos: experimentos aleatorios, espacios muestrales,
sucesos, probabilidad condicional e independencia.

Variables aleatorias, distribuciones de probabilidad, esperanza matematica,
varianza, ley de los grandes numeros.

Datos estadisticos: recoleccion, clasificacion, analisis e interpretacion, frecuencia,
medidas de posicién y dispersion.

Leyes financieras y equivalencia de capitales: valor tiempo del dinero, tasas de
interés. Rentas: constantes y variables, inmediatas y diferidas, temporales y
perpetuas. Operaciones financieras: amortizacion, ahorro y capitalizacion.
Inversiones: valor actual neto, tasa interna de retorno.

Provenientes del campo de la Economia

Actividad econdmica y sistemas economicos. Factores productivos y agentes
econdémicos.

Interdependencia econdémica: produccion y empresa. Estructura productiva.
Intercambio y mercado. Estructuras de mercado. Fallas del mercado.

Magnitudes y variables macroeconomicas. La contabilidad nacional. Distribucién de
la renta. Demanda y oferta. Ciclos econémicos.

La intervencion del estado en la economia. Politica fiscal. Presupuesto. Déficit.
Politicas sectoriales.

La financiacién de la economia: el dinero y los bancos.
Inflacién, poblacion y desempleo.
Integracién econémica. Balance comercial y de pagos.
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Provenientes del campo de la Sociologia y la Antropologia

Las organizaciones como fenémeno del proceso de modernizacién y como problema
socioldgico. Aportes y dificultades en la definicion de las organizaciones en términos
de objetivos y de relaciones sociales.

Caracteristicas y tipologia de las organizaciones. Culturas organizacionales.

Concepto y caracterizacién de los grupos sociales pequefios. Grupos primarios y
secundarios. Grupos de pertenencia y grupos de referencia.

Grupos y equipos en la organizacién: relaciones intra e intergrupales; cooperacion y
conflicto.

Liderazgo, autoridad, asimetrias, control de los procesos de trabajo y disciplina.
Proceso de trabajo. Roles, funciones, relaciones jerarquicas y funcionales.
Procesos de comunicacion. Cédigos diferenciales de lenguajes.

Provenientes del campo de la Contabilidad
Sistema de Informacién Contable como componente del Sistema de Informacién

El Proceso Contable: objetivos. Relevamiento, ordenamiento y procesamiento de la
informacion.

La ecuacién patrimonial fundamental. Las variaciones patrimoniales. Técnica de
Registracion Contable. Operaciones que registra la contabilidad. Documentacion
fuente.

Traduccion de las operaciones al lenguaje contable. Plan de cuentas. Cuentas
contables.

Registros contables. Tipos. Obligatorios.
Interpretacion de estados contables.

Provenientes del campo de la Administraciéon

Contexto organizacional. Las organizaciones: significado y caracteristicas;
elementos; fines; clasificacién. Organizacion-empresa.

Administracion. Funciones de la Administracién. Principios de administracion.
Sistema administrativo. Estructura organizacional.

Procesos administrativos. Dinamica organizacional: rendimiento, integracion y
disefio organizacional. Representacion grafica de disefios organizacionales.

Sistema organizacional. Niveles jerarquicos y areas de responsabilidad.
Departamentalizacion, descentralizacion; aplicacidon de principios.

Técnicas de organizacién. Instrumentos de la organizacién: organigramas, graficos
de secuencias y manuales. Tipos de estructura.
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Concepto, tipos y caracteristicas del planeamiento. Planeamiento estratégico y
Planeamiento tactico.

Programacion y control.

Provenientes del campo del Derecho
Personas Juridicas: Concepto. Atributos. Clasificacion.
El Comerciante. Definicion legal. Derechos y obligaciones.

Hechos y actos juridicos: concepto. Clases. Elementos. Prueba. Vicios. Nulidad.
Modalidades.

Los actos de comercio.
Obligaciones. Fuentes. Clasificacion. Efectos. Extincion.
Contratos. Concepto. Elementos. Consentimiento. Clasificacion. Efectos.

Tratamiento de los contratos de uso frecuente (Compra venta civil y comercial -
Locacion).

Tratamiento de contratos modernos: leasing - franquicia - tiempo compartido,
turismo.

El patrimonio: definicion y composicidon. Cosas y bienes. Derechos reales: concepto.
Enumeracion.

Clasificacion. Posesion. Tenencia. Dominio.

Derechos reales sobre cosas propias, ajenas y garantia. Publicidad de los derechos
reales.

Sociedades comerciales y otras formas de asociacion: marco normativo.

Las pequeinas y medianas empresas: marco normativo.

3.3. Formacién Especifica

La formacion especifica del Técnico Superior en Comercio Internacional esta relacionada
con las actividades propias de su Perfil Profesional, por ello los contenidos
correspondientes a este campo estan agrupados en forma tal que puedan relacionarse
facilmente con las actividades propias del técnico. Estos contenidos deberan estar
acompafiados con ejercicios practicos que contribuyan a la formacion a través de
desempefios que preparen al estudiante para su trabajo futuro.

Aspectos formativos

A los fines de la homologacién y con referencia al perfil profesional se consideraran los
siguientes aspectos de la trayectoria formativa del técnico:
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Problematicas vinculadas a los mercados internacionales

Se relacionan con la busqueda de oportunidades de importacion y exportacion, el
relevamiento de informacién sobre los mercados, las regulaciones que influyen en el
intercambio comercial, las negociaciones internacionales, etc.

Su analisis requiere un enfoque conceptual pluralista para interpretar el comportamiento
de las variables relacionadas con el comercio internacional. A su vez, implica una
constante adaptacién a los cambiantes escenarios que caracterizan las normas y los
habitos de los negocios y la economia internacional. Dicho analisis sentara las bases para
la negociacion y posterior toma de decisiones. Se incluira especialmente la posibilidad de
insercion de nuestro pais en nuevos mercados.

Las principales problematicas del campo profesional vinculadas con los mercados
internacionales son:

e la evaluacion de posibilidades de insercidén internacional: mejoramiento de la
competitividad y deteccion de oportunidades de negocios para la importacion y/o
exportacion de bienes y/o servicios

e el analisis y la interpretacion de las condiciones del contexto internacional, situacion
actual, tendencias y perspectivas en lo referente al comercio

e la identificacion y comprension de las modalidades de politica comercial
predominantes (barreras proteccionistas, mecanismos de integracion, areas de libre
comercio)

e el reconocimiento que las formas de organizacion de las empresas y las estructuras
de mercados tienen sobre el comercio internacional

Contenidos minimos:

Indicadores de evolucion del comercio mundial a través de la historia (dimensiones,
potencias hegemodnicas, modalidades)

Teorias del comercio internacional (pensamiento mercantilista, clasico, neoclasico)

Caracteristicas del proceso de concentracion y transnacionalizacién empresaria
(estrategias globales, practicas comerciales usuales: dumping, monopolios, oligopolios,
cartel, trust, holding). Influencia sobre los gobiernos nacionales.

El sistema monetario y financiero internacional. Areas monetarias. Mercado global de
capitales.
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Instrumentos de politicas comerciales aplicadas por los bloques / naciones en el
comercio (barreras proteccionistas, preferencias regionales, areas de libre comercio)

El balance comercial y de pagos. Mercado de cambio. Operaciones. Tipos de cambio
(fijos, flexibles). El caso de los paises en vias de desarrollo (relacién desigual en las
condiciones de los términos del intercambio). El caso argentino.

Analisis estructural de la Argentina con vistas a mayor competitividad (valor agregado
de calidad). Tendencias y perspectivas a futuro. Alternativas.

Organizacion del espacio mundial. Bloques econdmicos regionales. Circulacién en el
mundo globalizado. Condiciones de trabajo y desarrollo. Innovacion tecnolégica y
desarrollo. Estados-regiones: dinamica de las interrelaciones. Consecuencias y efectos
socio-politicos y econdémicos.

Contexto politico, econdmico vy juridico del comercio internacional. Derecho del
Comercio Internacional y Derecho Internacional Econémico. Fenbmenos
condicionantes del derecho del comercio internacional actual. Organismos reguladores
del comercio Internacional (GATT/OMC): estructura, funciones. Tratados comerciales.
Convenios de reciprocidad. Sistema generalizado de preferencias (SGP).

Problematicas vinculadas a la comercializacion internacional.

La comercializacién internacional se conforma a partir de la complejidad del campo
de la comercializacién pero incluyendo la investigacion de mercado como fase previa
e indivisible. Las demas fases, sucesivas e interrelacionadas, del marketing incluyen
la adecuacion del producto a la necesidad o gusto detectado en la investigacion, el
proceso de produccion, la promocién y publicidad.

Las principales problematicas del campo profesional en torno a las cuales se define
esta area de actividad se relacionan con:

e estrategias para la comercializacion
e investigacion de mercados

e organizacion y planificacion del area de comercio internacional

Contenidos minimos:

Estructura organizacional empresarial para el comercio exterior: interna (division,
departamento, gerencia, etc. de comercio internacional), externa (consorcios, trading).

La Investigacién de Mercados Internacionales .Marketing internacional. EI Programa
Comercial: Planificacidn, Organizacion y Control de la Estrategia de Marketing, Plip.
Planeamiento de la investigacion. Investigacion y toma de decisiones. Toma
de decisiones en condiciones de certidumbre: recoleccién de datos, fuentes de
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informacion indirecta, medicidn, analisis e interpretacién de datos. Toma de decisiones
en condiciones de incertidumbre: probabilidad de un suceso, probabilidad bayesiana,
intuicion, pruebas de hipotesis sobre experimentacion, resultados de la investigacion,
aplicaciones, presentacién y ética, modelos para sistematizar.

Organizacion y funcionamiento del area de comercio exterior.

Problematicas vinculadas a los costos y precios en el comercio internacional

El célculo de costos y precios forma parte indisoluble del proceso de comercializacion no
obstante lo cual adquiere caracteristicas propias que determinan la importancia de su
tratamiento de un modo particular.

Contenidos minimos:

Los costos. Distintos tipos. Costos de exportacion Aplicaciones.

Los ingresos de la empresa. Precios FOB y CIF. Incidencia fiscal. Quebranto
impositivo.

Instrumentos de politica promocional directos e indirectos: reembolso, drawback,
reintegros, extensiones, desgravaciones.

Estrategia del precio. Precio de exportacién. Analisis del precio mas conveniente.

El punto de equilibrio. Condiciones de venta. Elecciéon de medios alternativos. Analisis
de sensibilidad de precios para la toma de decisiones.

Problematicas vinculadas a la logistica internacional

Se relaciona con la seleccion del modo de transporte de la mercaderia, el envase y
embalaje, los riesgos inherentes al transporte, como asi también de la seleccion de
alternativas de logistica adecuadas a los fines de llegar a una adecuada distribucion de
los bienes.

Contenidos minimos:

Informacién y toma de decisiones sobre: Sistema de transporte, almacenamiento,
seguros, Codigo aduanero. Permisos de embarque. Envases y embalajes.

Modos de transporte: maritimo, aéreo y terrestre. Transporte multimodal.
Documentacion referida al transporte.

Convenio de Transporte Internacional por Carretera entre Argentina, Brasil, Bolivia,
Chile, Paraguay y Uruguay. Manifiesto de Carga unico.
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Estrategias de logistica. Zonas francas. Decreto Régimen especial de Admision
Temporaria.

Seguros de transporte. Contrato de seguro. Clausulas de seguro. Coberturas y pélizas.

Problematicas vinculadas a las operaciones de comercio internacional.

La compra-venta implica una planificacion que contemple, ademas de la interaccion
entre los procesos de produccidén y comercializacion, los distintos aspectos que
condicionan o promueven la transaccion comercial como por ejemplo regimenes
promocionales y aspectos financieros, tributarios, crediticios, bancarios y aduaneros.
Asi, la negociacién y concrecidn de la transaccién de bienes y/o servicios se
realizara aplicando estrategias y técnicas que impulsen el éxito y la competitividad
internacional.

e interactuar en la organizacién y en la conformacion de redes asociativas
e |as condiciones para la concrecion de negocios

e interaccion interpersonal en el proceso de negociacion

Contenidos minimos:

Analisis de los distintos canales de compra-venta. Remision y estudio de los
instrumentos de la compra- venta a efectos de acordar o seleccionar los mas
convenientes a las partes.

La negociacion como proceso de comunicacion bilateral. La negociacién como
estrategia competitiva. Principios de la negociacién. Teoria y enfoques. Sujetos
negociadores y estilos de negociacion

Estrategias de negociacion comercial. Modelos. Técnicas y Herramientas.
Interpretacion de los Incoterms de la I.C.C..
Cursogramas de importacion y exportacion.

Relacion con bancos para efectuar cobros y/o pagos con conocimiento del mercado
cambiario. Documentacion comercial.

Prohibiciones a la Importacion y a la Exportacion y sus clases. Normas Legales: Ley
22.415 y modificatorias. Sistema Informatico aduanero (Maria). Clasificacion
Arancelaria.

Nociones de Derecho Publico y Privado Internacional Contratos de uso frecuente en el
comercio internacional



“2012 — Ano de homenaje al Dr. D. Manuel Belgrano”

Consejo Federal de FEducacion

3.4 Practica profesionalizante

El campo de formacién de la practica profesionalizante esta destinado a posibilitar la
integracion y contrastacion de los saberes construidos en la formacion de los campos
descriptos, y garantizar la articulacion teoria-practica en los procesos formativos a través
del acercamiento de los estudiantes a situaciones reales de trabajo.

La practica profesionalizante, constituye una actividad formativa a ser cumplida por todos
los estudiantes, con supervision docente, y la institucion debe garantizarla durante la
trayectoria formativa.

Dado que el objeto es familiarizar a los estudiantes con las practicas y el ejercicio técnico-
profesional vigentes, puede llevarse a cabo en distintos entornos (como laboratorios,
talleres, unidades productivas, entre otros), organizarse a través de variado tipo de
actividades (identificacion y resolucion de problemas técnicos, proyecto y diseno,
actividades experimentales, practica técnico-profesional supervisada, entre otros). Asumir
diferentes formatos (como proyectos productivos, micro-emprendimientos, actividades de
apoyo demandadas por la comunidad, practicas profesionalizantes, pasantias,
alternancias, entre otros).

3.5. Carga horaria minima

La carga horaria minima total es de 1600 horas reloj>. Al menos la tercera parte de dicha
carga horaria es de practica de distinta indole.

La distribucién de carga horaria minima total de la trayectoria por campo formativo, segun
lo establecido en parrafo 3.2.3 de los Lineamientos para la organizacion institucional y
curricular de la Educacién Técnica Profesional de la Educacién Secundaria y Superior
aprobado por Res. CFE Nro. 47/08, es:

e Formacion general: minimo el 10% del total,

e Formacion de fundamento: minimo el 20% del total,

e Formacion técnica especifica: minimo el 30% del total,

e Practicas profesionalizantes: minimo el 20% del total.

? Esta carga horaria minima est determinada por la Res. CFE N° 47/08 “Lineamientos para la organizacién
institucional y curricular de la Educacion Técnica Profesional de la Educacion Secundaria y Superior”.



